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Universitare Lehre

1. Bucerius Law School, Hamburg

Seit Sommertrimester 2013: Verhandlungsmanagement (2 TWS)

Seit 2019: Sommerprogramm International Business Law: Negotiation (2 Tage, in
englischer Sprache)

Sommerprogramm International IP Transactions 2018 (in Kooperation mit UC
Hastings & WIPO): Negotiation (1 Tag, in englischer Sprache)

Sommertrimester 2012: Verhandlungsfiihrung und Konfliktmanagement (2 Tage)

2. Deutsche Universitat fur Verwaltungswissenschaften, Speyer

Seit WS 2015/16: Effektives Verhandeln im 6ffentlichen Sektor (2 SWS)

3. Duale Hochschule Baden-Wirttemberg (DHBW)

Seit SoSe 2021: Verhandlungsfiihrung im strategischen Einkauf (2*27 LVS,
zusammen mit Rafael Gehring)

4. Humboldt-Universitat zu Berlin, Masterprogramm International Dispute Resolution
(LL.M. IDR)

Seit SoSe 2017: Negotiations (1 SWS, in englischer Sprache)

5. Rheinische Friedrich-Wilhelms-Universitat Bonn,
Fachbereich Rechtswissenschaft

Seit WS 2013/14: Verhandlungsstrategien im Anwaltsleben (Schwerpunktbereich I,
2 SWS)

Seit WS 2010/11: Verhandlungsstrategien im Wirtschaftsleben — Planung und
Durchfihrung komplexer Wirtschaftsverhandlungen (Schwerpunktbereich |, 2 SWS)
SoSe 2009-SoSe 2015 und ab WS 2020/21: Workshop Verhandlungsmanagement |
(2 Tage)

SoSe 2010-SoSe 2015 und ab WS 2020/21: Workshop Verhandlungsmanagement
Il (2 Tage)

SoSe 2011-SoSe 2015: Workshop Verhandlungsmanagement Il (2 Tage)

WS 2010/11-SoSe 2015: Betreuung von Studententeams zu verschiedenen
internationalen Verhandlungswettbewerben (u.a. ICC International Mediation
Competition, The Negotiation Challenge)

WS 2009/10-WS 2014/15: Workshop Effective Negotiation Strategies (2 Tage)

WS 2011/12: Legal Research (Fachspezifische Fremdsprachenausbildung, 1 SWS)

6. Rheinische Friedrich-Wilhelms-Universitat Bonn
Masterprogramme Master of European Studies (MES), Master of European Regulated
Network Industries (MERNI)

Seit 2019: International Negotiations (MES, 2 Tage)

2011-2018: International Negotiations (MES, 1 Tag)

2009-2010: Workshop Effective Negotiation Strategies (MES/MERNI, 1 Tag)
2010-2011: EU Competition Law in the Electricity Sector (MERNI)

2010: Workshop EU Merger Control (MERNI, 1 Tag)
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- 2009: Introduction to EC Competition Law (MERNI, 1 Tag)

Westfalische Wilhelms-Universitat Minster, Berufsbegleitender Masterstudiengang
(LL.M./EMBA) Mergers & Acquisitions (JurGrad)

- 26.11.2022: Verhandlungsmanagement (1 Tag, zusammen mit Christian Gerber)

HHL Leipzig Graduate School of Management, Part-time Executive MBA

- 2019: Business Law & Economic Regulation (2*2 Tage, in englischer Sprache)

Tsinghua University Law School, Peking

- 27.06.-01.07.2017: Negotiation Skills (4 Tage, in englischer Sprache)

Universitat zu Koln

- WS 2013/14-WS 2015/16: Erfolgreiches Verhandeln - Aufbaukurs (2 Tage)
- SoSe 2013-WS 2015/16: Erfolgreiches Verhandeln - Grundkurs (2 Tage)

- SoSe 2009-SoSe 2012: Effektive Verhandlungsstrategien | (1 Tag)

- WS 2010/11-WS 2011/12: Effektive Verhandlungsstrategien Il (1 Tag)

Universitare Fuhrungskrafteprogramme (Executive Education)

Bucerius Law School, Hamburg

- Seit 2018: Pricing & Fee Negotiations, Bucerius Academy (Videokurs & Online-
Workshops)

- Seit 2018: Pitch & Prasentation, Bucerius Academy (Videokurs, Online-Workshops &
eintagige Prasenzveranstaltung)

Deutsche Universitat fir Verwaltungswissenschaften, Speyer

- Seit WS 2016/17: Verhandeln und Entscheiden im 6ffentlichen Sektor:
Operationalisierung strategischer Ansatze, Interdisziplinares Forum der Technischen
Referendare (8 SWS/1 Tag)

Universitat Witten/Herdecke

- Seit 05/2021: Verhandlungsmanagement, WITTEN MBA (1,5 Tage)

- Seit 11/2015: Effektives Verhandeln in der Notaufnahme, DGINA
FUhrungsakademie, Executive Education (2 Tage)

- 10/2014: Effektives Verhandeln in der Notaufnahme, Ill. DGINA Fihrungsakademie,
Executive Education (1 Tag)

Peking University Law School, Peking

- 2017-2018: International Business Negotiations, International Construction Law
Program (1 Tag, in englischer Sprache)
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WHU - Otto Beisheim School of Management

- 12/2014-11/2015: WHU Executive Education Negotiations Program (3 Tage, in
englischer Sprache)

Erwahnungen in bundesgerichtlichen Entscheidungen

Schweizerisches Bundesgericht, |. Zivilabteilung, Beschluss vom 05.06.2003,
BGE 129 Ill 604

Interviews & Beitrage (Auswahl)

»verhandlungsstrategien in den Sondierungsgesprachen®, in: Koschwitz zum
Wochenende (RTL Radio, antenne 1, Antenne Landau, Radio Nordseewelle, 105’5
Spreeradio, Radio Brocken), 10.11.2017

~Jamaika Parteien erhéhen das Verhandlungstempo®, in: radio eins rbb, Der schéne
Morgen, 08.11.2017

,verhandlungen mit mehr als 50 Menschen®, in: Deutschlandfunk Nova,
Redaktionskonferenz, 20.10.2017

,Verhandlungspsychologie: Die strategisch-taktische Vorbereitung kommt haufig zu
kurz®, in: unternehmensjurist, 2017, S. 38-42

»verhandlungen gekonnt fihren®, in: EOS Journal, 10.01.2014, S. 10-13

,Erfolg ist Verhandlungssache®, in: Deutsche Unternehmerbdrse (DUB), 2014/02, S. 4
,verhandeln wie die Profis“, in: Frankfurter Allgemeine Zeitung, 24.01.2012

-Bonn Negotiators: Verhandeln wie Perkins®, in: DRadio Wissen, 17.01.2011

+<Alles Verhandlungssache®, in: mephisto 97.6, 04.04.2008
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